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Oddajemy do Waszego wuzytku nieformalny program edukacyjny dotyczacy
przedsiebiorczosci spotecznej. Jest on podzielony na trzy czesci. Pierwsza wyjasnia,
czym jest przedsiebiorczo$¢ spoteczna i czym rozni sie od typowych przedsiebiorstw
biznesowych. Druga czes¢ jest omoéwieniem zastosowania Schematu Modelu Biznesu
Spotecznego (SBMC - The Social Business Model Canvas is inspired by the Business
Model Canvas and created by the Social Innovation Lab) i obejmuje praktyczne
¢cwiczenie dotyczace tego, jak z niego korzystaC oraz dlaczego jest on tak wazny i
pomocny. Trzecia to dalsza praca nad Schematem Modelu Biznesu Spotecznego,
oparta na konkretnych przyktadach.

Prosze wzig¢ pod uwage, ze celem tych materiatow jest przekazanie uczniom wiedzy i
inspiracji do testowania wtasnych pomystéw na przedsiebiorczos¢ spoteczng na matg
skale — projekty spoteczne. Oznacza to, ze bedziesz potrzebowac wiecej czasu poza
zajeciami/warsztatami, aby to osiggng¢. Sugerujemy przygotowanie spotkania, ktore
bedzie w catosci poswiecone wilasnym pomystom (Np. cztery spotkania w cztery
tygodnie; ostatnie poswiecone projektom spotecznym).

Nasz program zostat zbudowany tak, aby byt tatwy w uzyciu zaréwno w srodowisku
szkolnym, jak i pozaszkolnym, podczas nieformalnych warsztatéw edukacyjnych.
Pamietajcie, Ze te lekcje nie powinny by¢ od siebie zbyt odlegte; czes¢ teoretyczna musi
by¢ wcigz swieza w pamieci uczestnikdw, gdy rozpoczynajg czes$¢ praktyczna.

Program ten zostat opracowany przez TEAM Fundacji Wspolnota Wielopokoleniowa
[wielopokoleniowa.pl], ktéra posiada wieloletnie doswiadczenie w edukacji i promowaniu
przedsiebiorczosci spotecznej, zardwno w szkofach, jak i poza nimi.

W tym dokumencie znajdziecie szczegdtowy plan zaje¢ zaréwno z teorii, jak i praktyki,
linki do dodatkowych materiatow, narzedzi i prezentacii.


http://wielopokoleniowa.pl

1. Podstawy
przedsiebiorczosci
spoteczne]

Szczegotowy projekt sesii

PROGRAM NFE: COEUR COURAGE

GRUPA DOCELOWA: 16-30 lat

Wszystkie materiaty sg dostosowane do minimalnych wymagan szkot w roznych
krajach; programu mozna uczyC przy uzyciu podstawowych narzedzi dostepnych w
kazdej klasie. Zapewniamy jednak maksymalng dostepnosc¢ i wsparcie, aby zrealizowac
projekt na jak najlepszym poziomie. Alternatywnie, wszystkie sesje projektu mogg byc¢
prowadzone w formacie mieszanym (nauczanie zintegrowane).

Materiaty zajeC sktadajg sie ze szczegotowych plandw sesji zawierajgcych instrukcje
dotyczace lekcji, materialy pomocnicze, a takze linki do specjalnie zaprojektowanych
prezentacji dla kazdej lekcji. Razem stanowi to kompletny zestaw materiatéw do
prowadzenia zaje¢. Poniewaz jednak materiaty te majg charakter open source,
nauczyciele i trenerzy mogg wykorzystywac¢ je jako wytyczne i szablony w celu
dostosowania programu do potrzeb uczniow oraz mozliwosci technicznych i innych
Szkot.



Opis

Podczas tej sesji wyjasniamy, czym jest przedsiebiorczos¢ spoteczna i co odroznia jg od
innych form przedsigbiorczosci. Wyjasniamy rozne definicje i rozne podejscia do tego
typu przedsiebiorczosci. Pokazujemy przyktady przedsiebiorczosci spotecznej na
Swiecie i méwimy o jej zaletach i wadach.

Cele uczenia
Wiedza: umiesz wyjasni¢ czym jest przedsiebiorczos$¢ spoteczna.

Wglad: rozumiesz charakterystyke przedsiebiorczosci spotecznej i co odroznia jg od
innych typow przedsiewzie¢ biznesowych.

Wglad: potrafisz podac¢ przyktady przedsiebiorstw spotecznych i jestes Sswiadom wad i
zalet tego typu przedsiebiorstw.

Umiejetnosé: umiesz poda¢ pomyst na przedsiebiorstwo spoteczne i odroznic ten typ
przedsiewziecia od innych typow biznesu.

Nastawienie: Jeste$ zainteresowany i zaangazowany.

Czas trwania

60 minut

Narzedzia

Materiaty na temat podstaw PS w jezyku narodowym uwzgledniajgce ewentualne
regulacje prawne w danym kraju ( np. W Polsce jest specjalna ustawa o Ekonomii
Spotecznej regulujgca bardzo szczegotowo Przedsiebiorczos¢é Spoteczng )

,Building Social Business” noblisty Muhammada Yunusa.

Building Social Business: The New Kind of Capitalism That Serves Humanity's ... -
Muhammad Yunus - Google KsigzKi


https://books.google.pl/books/about/Building_Social_Business.html?id=xuQ9_QGRXg0C&redir_esc=y
https://books.google.pl/books/about/Building_Social_Business.html?id=xuQ9_QGRXg0C&redir_esc=y

Szczegobtowy projekt sesji

Time Instructions Materials
5 Zainteresuj - powiedz uczestnikom, ze bedziecie rozmawia¢ na temat | Prezentacja
min. | przedsiebiorczosci spotecznej. Zapytaj ich, co to wedlug nich jest
przedsiebiorczos¢ spoteczna. Zapisz odpowiedzi. Tablica,
markery
Potrzeba - Wyjasnij uczestnikom potrzebe nowego podejscia do gospodarki
— jako punkt odniesienia wykorzystaj 17 Celéw Zrobwnowazonego Rozwoju.
Wyijasnij, ze przedsiebiorczos¢ spoteczna jest sposobem wspierania celow | Cele
ONZ. Zréwnowazo
nego
Czas - poinformuj uczestnikow, ze sesja trwa 45 minut. Rozwoju -
szczeqoty
Reakcja - Dowiesz sie, czym jest przedsiebiorczos¢ spoteczna i o roznych
jej formach. Stuchaj uwaznie, zadawaj pytania i daj sobie nawzajem
przestrzen.
Cele - Poinformuj uczestnikéw o celach edukacyjnych tej konkretnej sesji.
20 | Oprzyj sie na pierwszym pytaniu: Czy wiesz, czym jest przedsiebiorczos¢ | Prezentacja
min. | spoteczna? - i spisanych odpowiedziach. Przeprowadz krotkg dyskusje z
uczestnikami, aby mieli szanse powigza¢ terminy ,spoteczny” i | Social
.przedsiebiorczos¢” z Globalnymi Celami Zrownowazonego rozwoju. Kiedy | Entrepreneur
zobaczysz, ze sg blisko prawidtowej definicji (lub jg odgadli), pokaz im | ship
definicje Swiatowego Forum Przedsiebiorstw Spotecznych:
»Przedsiebiorstwo spoteczne ma misje spoteczng i/lub srodowiskowg i | \WWhat is
dziata jako firma sprzedajgca produkt i/lub ustuge. W przeciwienstwie | Social

do tradycyjnych przedsiebiorstw, ktére koncentruja sie na prywatnym
zysku, przedsiebiorstwa spoteczne sg skupione na misji i ponownie
inwestujg w swojg misje”. [sewfonline.com] Nastepnie pokaz im film:
Przedsiebiorczos¢ spoteczna, wyjasniajgcy, czym dokfadnie jest SE i jakie
formy moze przybierac. (Drugi film jest lepszy dla miodszej publicznoéci, ale
ostateczna decyzja nalezy do Ciebie)

Styl uczenia - teoretyk

Entrepreneur
ship

Papier,
otéwki/dtugo
pisy



https://www.canva.com/design/DAGJ_N-PogQ/HLttZlaHzw5qcqBloMWhqw/edit?utm_content=DAGJ_N-PogQ&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton
https://www.un.org.pl/
https://www.un.org.pl/
https://www.un.org.pl/
https://www.un.org.pl/
https://www.un.org.pl/
http://sewfonline.com
https://www.canva.com/design/DAGJ_N-PogQ/HLttZlaHzw5qcqBloMWhqw/edit?utm_content=DAGJ_N-PogQ&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton
https://youtu.be/w0tBYdXNg0A?si=IVk0K7cWt-3HeyOF
https://youtu.be/aTo0qtdVMpM?si=aQ4x5g2FCOXqV7Nl
https://youtu.be/aTo0qtdVMpM?si=aQ4x5g2FCOXqV7Nl
https://youtu.be/aTo0qtdVMpM?si=aQ4x5g2FCOXqV7Nl
https://youtu.be/aTo0qtdVMpM?si=aQ4x5g2FCOXqV7Nl

Instructions

Przyktady, ktére pomoga Ci lepiej zrozumie¢ sytuacji, dajg czas i przestrzen

do przemyslen.

Materials

30

min.

Zapytaj uczestnikow, czy znajg jakieS przyktady przedsiebiorstw
spotecznych. Jesli jakies znajg - wykorzystaj je podczas sesiji.

Upewnij sie, ze przygotowates informacje o dwoch przedsiebiorstwach
spotecznych, ktore dziatajg na dwa roézne sposoby. Mozesz uzyé
przyktadéw z tej listy.

Porozmawiaj z uczestnikami: wyjasnij, co sprawia, ze te dwa
przedsiewziecia sg PS, jakie problemy prébujg rozwigzaé i jak rézne jest ich
podejscie. Powigz ich dziatalnos¢ z Celami Zréwnowazonego Rozwoju
ONZ.

Skoncentruj sie na tych czterech zagadnieniach, odrozniajgcych PS od
zwyktego biznesu:

e Misja i cel: Podczas gdy tradycyjni przedsiebiorcy dgzg przede
wszystkim do rozwijania przedsiebiorstw nastawionych na zysk,
przedsiebiorcy spoteczni skupiajg sie na wywieraniu pozytywnego
wptywu na spoteczenstwo.

e Pomiar wptywu: Tradycyjni przedsiebiorcy zwykle nie koncentrujg
sie na wplywie spotecznym lub sSrodowiskowym, podczas gdy
przedsiebiorcy spoteczni postrzegajg wptyw jako kluczowy pomiar.

e Model biznesowy: Tradycyjne przedsiebiorstwa koncentrujg sie na
modelach biznesowych maksymalizujgcych zyskKi, ale
przedsiebiorstwa spoteczne stosujg modele integrujgce tworzenie
wartosci spotecznej i ekonomicznej.

e Zrédta finansowania: Inwestorzy w tradycyjng przedsiebiorczo$é
oczekujg rentownosci, podczas gdy zgodnos¢ z przyczyng jest
waznym czynnikiem dla inwestoréw spotecznych.

Przez ostatnie 5 minut: podziel uczestnikbw na grupy i popros ich, aby
ponownie przyjrzeli sie Celom Zrownowazonego Rozwoju i wybrali problem,
ktorym chcieliby sie zajgé. Bedzie to dla nich baza do pracy nad wtasnym
kanwag modelu biznesu spotecznego.

WAZNE: Uczestnicy warsztatébw mogag skupiaé sie na zbyt szerokich
zagadnieniach (problemach), zwtaszcza majgc przed sobg Globalne Cele
Zrownowazonego Rozwoju. Przypominaj im regularnie, ze PS czesto
powstaje, aby rozwigzac lokalny problem. Cele Globalne nalezy skalowac¢ w

Prezentacja

Tablica

Papier,
otéwki/dtugo
pisy



https://docs.google.com/document/d/1I18Su46FGR9sZaPMGI4Ld1mWLHTTY6-2U7Ck-ObhhyM/edit?usp=sharing
https://www.canva.com/design/DAGJ_N-PogQ/HLttZlaHzw5qcqBloMWhqw/edit?utm_content=DAGJ_N-PogQ&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton

dot, do zagadnien najblizszych

Styl uczenia - teoretyk i mysliciel
Mozliwosé zadawania pytan. Czas na przemyslenie i przetworzenie
spostrzezen i wrazen.

5 | Zakonczenie Prezentacja
min. | Poinformuj uczestnikéw, kiedy odbedzie sie nastepne spotkanie i czym
bedziecie sie zajmowac.



https://www.canva.com/design/DAGJ_N-PogQ/HLttZlaHzw5qcqBloMWhqw/edit?utm_content=DAGJ_N-PogQ&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton

2. Social Business Model
Canvas

Szczegotowy projekt sesii

NFE PROGRAM: COEUR COURAGE
TARGET AUDIENCE: age 16-30

Opis

Podczas tej sesji wyjasniamy, na czym polega przedstawianie opisu biznesu (w tym w
szczegolnosci biznesu spotecznego) w formie schematu - ptachty (canva) zamiast
klasycznego opisu jakim jest BIZNES PLAN. Omoéwimy podstawowy schemat (canva)
SBMC - The Social Business Model Canvas opracowany przez Social Innovation Lab
pod inspiracjg Business Model Canvas Alexandra Osterwaldera. Wspdlnie oméwimy 1
przyktad przedsiebiorstwa spotecznego i wpiszemy model jego dziatania w schemat
SBMC.

Cele uczenia

Wiedza: umiesz wyjasni¢ czym jest przestawianie Modelu Biznesu Spotecznego za
pomocg harzedzia SBMC

Wglad: rozumiesz jakie obszary / pola musi przedstawia¢ SBMC, co kazdy z nich
oznacza (co powinno by¢ w nim ujete / opisane)

Wglad: potrafisz wyjasni¢ zaleznosci / relacje pomiedzy poszczegdlnymi polami
(zawartoscig pot) SBMC

Umiejetnosé: umiesz opisac przedsiebiorstwo spoteczne za pomocg SBMC

Nastawienie: jestes przekonany do opisywania przedsiebiorstwa spotecznego za
pomocg SBMC



Czas trwania

60 minutes
Narzedzia

SWARTHMORE

SOCIAL ENTERPRISE INSTITUTE

SOCIAL BUSINESS DESIGN

MURAL

BUSINESS MODEL TOOLBOX

PARADIGM

The Canvas Revolution

Jak przygotowaé¢ dobry BMC?

BMC

Jak zatozy¢ i prowadzi¢ PS

WAZNE: Sugerujemy prace z internetowa wersja Canvas, dlatego konieczne
bedzie zapewnienie uczestnikom dostepu do tabletéw lub laptopow! Mozna takze
pracowaé na drukowanym ptétnie.


https://socialbusinessmodelcanvas.swarthmore.edu/
https://sasksocialenterprisehub.ca/wp-content/uploads/2022/11/Social-Business-Model-Canvas.pdf
https://socialbusinessdesign.org/what-is-a-social-business-model-canvas/
https://www.mural.co/templates/social-business-model-canvas
https://bmtoolbox.net/tools/social-business-model-canvas/
https://online.visual-paradigm.com/pl/diagrams/templates/analysis-canvas/business-model/social-business-model-canvas/;VPSESSIONID=52024AC8C5FEA286C772EAE062062D54
https://thecanvasrevolution.com/product/social-business-model-canvas
https://www.parp.gov.pl/storage/publications/pdf/72441aedd9158bc211412e252497f1ff.pdf
https://www.een.org.pl/component/knowledge/player/287
https://wsparciespoleczne.pl/wp-content/uploads/2021/07/publikacja_Jak-zalozyc-i-prowadzic-PS_2020_ost.pdf

Szczegoétowy projekt sesji

Time Instructions Materials
5 OTWARCIE Prezentacja
min.
Zainteresuj - powiedz uczestnikom, ze bedziecie rozmawia¢ na temat | Tablica,
uproszczonego BIZNESPLANU czyli Modelu Biznesu Spotecznego | markery
przedstawionego za pomocg prostej duzej tabeli - ptachty - canva. post-it-y
Zapytaj ich jak rozumiejg to wyzwanie. Zapisz odpowiedzi. Lub
Potrzeba - Wyjasnij uczestnikom potrzebe nowego podejscia do Modeli | Wirtualna
Biznesowych wynikajgcych z ciggtych zmian. lub
elektroniczn
Czas - poinformuj uczestnikéw, ze sesja trwa 45 minut. a wersja
SBMC
Reakcja - Wiesz sie, czym jest SBMC i do czego moze sie przydac. Stuchaj
uwaznie, zadawaj pytania i daj innym przestrzen. Np.: z jednej
z w/w stron -
Cele - Poinformuj uczestnikéw o celach edukacyjnych tej konkretnej sesji. serwisow
www
15 | POLA CANWY Prezentacja
min
Przedstaw krotko opis i znaczenie kazdego z 14 p6l SBMC. Wirtualna
Pozwdl na pytania. Wymuszaj ich zadawanie. lub
Do kazdego pola podaj przyktady w kontekscie kilku bizneséw spotecznych. | elektroniczn
a wersja
Korzystaj z opisu pol np.: na SWARTH MORE - SBMC
https://socialbusinessmodelcanvas.swarthmore.edu/
Np.: z jednej
z w/w stron -
serwisow
www
30 | WYPELNIANIE CANVY Prezentacja
min.
Istniejg rozne sposoby na rozpoczecie procesu wypetniania SBMC. Wirtualna
lub
Mozna zaczac¢ od: elektroniczn
1) POMYSLU - zacznij od zdefiniowania propozycji wartosci dla konkretnego | a wersja
segmentu klientow. SBMC



https://www.canva.com/design/DAGJtOjOjFA/b8-OHuWebZlMvrKMJn-KJQ/edit?utm_content=DAGJtOjOjFA&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton
https://socialbusinessmodelcanvas.swarthmore.edu/
https://www.canva.com/design/DAGJtOjOjFA/b8-OHuWebZlMvrKMJn-KJQ/edit?utm_content=DAGJtOjOjFA&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton
https://www.canva.com/design/DAGJtOjOjFA/b8-OHuWebZlMvrKMJn-KJQ/edit?utm_content=DAGJtOjOjFA&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton

Instructions

Materials

2) Potencjalni / istniejgcy KLIENCI - zacznij od segmentu klientow i zapytaj,

jaka propozycje wartosci dostarczasz / moégtbys im dostarczy¢ i w jaki | Np.: z jednej
sposob. z w/w stron -
3) ZASOBY - Zacznij zastanawiac¢ sie, jakie kluczowe zasoby (kompetencije, | serwiséw
doswiadczenia, zasoby rzeczowe, finansowe itp.) posiadasz Ty lub Twoi | www
partnerzy i na tej podstawie opracuj oferte dla konkretnej grupy klientow.
Wirtualna
Nie ulegaj pokusie, aby zaczg¢ wypetnia¢ ptétno od lewej do prawej! lub
Zacznij od elementéw Rynek i Warto$¢ (najwazniejsze elementy) elektroniczn
a wersja
Podwazaj swoje zatozenia w trakcie pracy. SBMC
Skad wiesz, ze to co napisates w kazdej czesci kanwy jest prawdg?
Np.: z jednej
Jakich dowodéw potrzebowalibyscie, aby sprawdzi¢ swoje zatozenia? z w/w stron -
serwisow
www
5 OGLAD CALOSCI CANVY Prezentacja
min.
Po zakonczeniu podsumujcie i zastanowcie sie nad catym powstatym | Tablica
obrazem SBMC.
Papier,
Zbadajcie powigzania i kompromisy pomiedzy poszczegdlnymi czesciami | otdwki/dtugo
polami SBMC pisy
Czy ogolny obraz jest wiarygodny? Wirtualna
Czy sg rzeczy, do ktérych nalezy powrdécié lub pomyslec o nich inaczej? lub
elektroniczn
Co wiecej, karteczki samoprzylepne / elektroniczne canvy sg przydatne, | a wersja
poniewaz mozna je tatwo wymazac lub zmodyfikowac. SBMC
Warto uzywac réznych kolorow dla roznych propozycji wartosci i segmentow | Np.: z jednej
klientéw czy dla roznych wersji i koncepciji. z w/w stron -
serwisow
www
5 | ZAKONCZENIE Prezentacja
min.

Poinformuj uczestnikéw, kiedy odbedzie sie nastepne spotkanie i czym
bedziecie sie zajmowac.



https://www.canva.com/design/DAGJtOjOjFA/b8-OHuWebZlMvrKMJn-KJQ/edit?utm_content=DAGJtOjOjFA&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton
https://www.canva.com/design/DAGJtOjOjFA/b8-OHuWebZlMvrKMJn-KJQ/edit?utm_content=DAGJtOjOjFA&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton

3. Praca nad rozwigzywaniem
problemow za pomocg SBMC

(np.: zmiany rynkowe, zmiany preferencji
klientow, nowe potrzeby, etc.)

Szczegodtowy projekt sesiji

NFE PROGRAM: COEUR COURAGE
TARGET AUDIENCE: age 16-30

Opis

Podczas tej sesji wyjasniamy, na czym polega dynamiczna praca na SBMC. Canva
moze stuzy¢ jako ilustracja - zapis zmian ktére historycznie sie juz sie wydarzyty jak
rowniez do planowania i wdrazania zmian przysztych. W kazdym z tych przypadkow t.j.:
reakcji na zmiany lub samodzielnym inicjowaniu zmian (np.: innowac;ji) korzystanie z
Canvy utatwia zarzadzanie. Cwiczenie wprowadzania zmian / modyfikacji do
dziatajgcego biznesu spotecznego i wpisywanie go do SBMC pozwala na wzrost
elastycznosci przedsiebiorstwa oraz tym samym poprawe jego odpornosci na
zmiennos¢. Managerom zas$ oraz pracownikom uswiadamia potrzebe / koniecznosc
zmian. Podsumujmy zalety i wady wykorzystywania SBMC.

Cele uczenia

3.1 Wiedza: umiesz wyjasni¢ czym jest dynamiczna praca na Modelu Biznesu
Spotecznego za pomocg narzedzia SBMC

3.2 Wglad: rozumiesz jakie obszary / pola SBMC moga korespondowacC ze sobg
podczas wprowadzania zmian / reakcji na zmiany



3.3 Wglad: potrafiszy wyjasné zmiany zaleznosci / relacji pomiedzy poszczegdolnymi
polami (zawartoscig pét) SBMC po naniesieniu aktualnych zmian w modelu

3.4 Umiejetnos¢: umiesz znalez¢ i zastosowa¢ optymalng zmiane aby skorygowac
model do biezgcych wymagan

3.5 Umiejetnos¢: Masz wiedze i umiejetnosci, aby przygotowaé swoje projekty
spotecznosciowe.

3.6 Nastawienie: Jestes$ gotow zastosowaé nabytg wiedze w swoim projekcie
spotecznym.

Czas trwania

60 minuty

Narzedzia

,Building Social Business” noblisty Muhammada Yunusa.
Building Social Business: The New Kind of Capitalism That Serves Humanity's ... -
Muhammad Yunus - Google Ksigzki

»A World of Three Zeroes” noblisty Muhammada Yunusa.
https://www.obserwatorfinansowy.pl/bez-kategorii/rotator/lista-marzen-muhammada-yun

usa/

WAZNE: Sugerujemy prace z internetowa wersja Canvas, dlatego konieczne
bedzie zapewnienie uczestnikom dostepu do tabletéw lub laptopoéw! Mozna takze
pracowacé na drukowanym pftétnie.

Szczegobtowy projekt sesiji


https://books.google.pl/books/about/Building_Social_Business.html?id=xuQ9_QGRXg0C&redir_esc=y
https://books.google.pl/books/about/Building_Social_Business.html?id=xuQ9_QGRXg0C&redir_esc=y
https://www.obserwatorfinansowy.pl/bez-kategorii/rotator/lista-marzen-muhammada-yunusa/
https://www.obserwatorfinansowy.pl/bez-kategorii/rotator/lista-marzen-muhammada-yunusa/
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5 OTWARCIE Prezentacja
min.
Zainteresuj - powiedz uczestnikom, Zze bedziecie rozmawiaé na temat | Tablica,
koniecznosci wprowadzenia zmian do poprzednio opracowanego przez nich | markery
Modelu Biznesu Spotecznego na SBMC post-it-y
Zapytaj ich jak czujg sie z tym wyzwaniem. Zapisz odpowiedzi. Lub
Potrzeba - Wyjasnij uczestnikom potrzebe nowego podejscia / zmiany / | Wirtualna
innowacji w opracowanym Modelu Biznesowym wynikajgcego z konkretnej | lub
zmiany ( np.: znaczgcej podwyzki kosztu kluczowego materiatu lub energii / | elektroniczn
paliw ) a wersja
SBMC
Czas - poinformuj uczestnikéw, ze sesja trwa 45 minut.
Np.: z jednej
Reakcja - Dowiesz sie ze na kazdg akcje mozna znalez¢ reakcje - |z w/w stron -
kontr-akcje tak aby zmieniajgc model biznesowy - zachowaé Ciggtos¢ | serwiséw
Dziatania Firmy i jej Wptyw na Otoczenie (Firma Spoteczna). www
Stuchaj uwaznie, zadawaj pytania i daj sobie nawzajem przestrzen.
Cele - Poinformuj uczestnikéw o celach edukacyjnych tej konkretnej sesji.
10 | REWOLUCJA Prezentacja
min
Przedstaw krétko kilka przyktadowych cioséw rynkowych ktére mogg w | Wirtualna
krotkim czasie zniszczy¢ Firme Spotecznag. lub
elektroniczn
Wymus zgtoszenie przez Uczestnikdw kilkudziesieciu innych cioséw ktore | a wersja
moga stac¢ sie Smiertelne dla Firmy Spoteczne;j. SBMC
Do kazdego pola SBMC podaj przyktady mozliwych “ciosow zewnetrznych i | Np.: z jednej
wewnetrznych” w  kontekscie kilku bizneséw spotecznych. Postarajmy sie | z w/w stron -
wpisywaé zarédwno zmiany moggce zagrozic firmie spotecznej jak i zmiany | serwisow
dajgce dodatkowe szanse na ZYSK w tym ZYSK SPOLECZNY (np.: | www
zwiekszenie ilosci imigrantow)
Korzystaj z opisu pol np.: na SWARTH MORE -
https://socialbusinessmodelcanvas.swarthmore.edu/
10 | SCENARIUSZE Prezentacja
min.
Istniejg rézne sposoby na rozpoczecie modyfikowania SBMC pod wptywem | Wirtualna



https://www.canva.com/design/DAGJ_LKz9QI/m33fpAiElDXVMpWYyk40BQ/edit?utm_content=DAGJ_LKz9QI&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton
https://socialbusinessmodelcanvas.swarthmore.edu/
https://www.canva.com/design/DAGJ_LKz9QI/m33fpAiElDXVMpWYyk40BQ/edit?utm_content=DAGJ_LKz9QI&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton
https://www.canva.com/design/DAGJ_LKz9QI/m33fpAiElDXVMpWYyk40BQ/edit?utm_content=DAGJ_LKz9QI&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton
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zmian wprowadzonych przez REWOLUCJE. lub
1) Analizujemy kolejno mozliwosci zmiany w kazdym z pozostatych pdl | elektroniczn
(np.: drastycznie podwyzszono koszty energii elektrycznej - oprocz | a wersja
szukania tanszych zrédet energii elektrycznej, przyglgdamy sie innej | SBMC
technice / technologii wypieku / ogrzewania, zmianie lokalizaciji
biznesu, zmianie modelu biznesowego np.: na franczyze ) Np.: z jednej
2) Analizujemy dogtebnie mozliwosci zmian - wprowadzenia | z w/w stron -
kontrrewolucji w danym polu. (np.: prad elektryczny bedziemy sami | serwisow
produkowacC i magazynowacC aby jego koszt byt tanszy, dodatkowo | www
bedziemy go odsprzedawac)
Wirtualna
Po wprowadzeniu kazdej kontr-zmiany omawiamy czy i w jakiej mierze | lub
wprowadza ona zmiany w pozostatych polach. elektroniczn
a wersja
Omowmy kilka zmian ktére mogg by¢ zagrozeniem i kilka zmian ktére mogg | SBMC
by¢ szansg na rozwdj Przedsiebiorstwa Spotecznego.
Np.: z jednej
z w/w stron -
serwisow
www
10 | OGLAD CALOSCI CANVY Prezentacja
min.
Po zakonczeniu podsumujcie i zastanowcie sie nad catym powstatym | Tablica
obrazem dynamicznych zmian w SBMC pod wptywem wprowadzanych
zmian a potem wprowadzanych kontr-dziatan. Papier,
otéwki/dtugo
Najlepiej zaznaczcie strzatkami na printscreenach kolejnosc¢ i miejsca zmian | pisy
i kontr-dziatanh.
Wirtualna
Omoédwcie powigzania i kompromisy pomiedzy poszczegolnymi zmianami. lub
elektroniczn
Czy sg rzeczy, do ktdrych nalezy powrdécié lub pomyslec o nich inaczej? a wersja
SBMC
Przeanalizujmy jak zmieniata sie CANVA i jak te zmiany mogty mie¢ wptyw
na najwazniejsze pola modelu ( Wartosc¢ dla Klienta - Wizje / Misje ) Np.: z jednej
z wiw stron -
serwisow
www
10 | OGLAD GLOBALNY CANVY Prezentacja

min.



https://www.canva.com/design/DAGJ_LKz9QI/m33fpAiElDXVMpWYyk40BQ/edit?utm_content=DAGJ_LKz9QI&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton
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Zapoznaj sie z kluczowymi zatozeniami Teorii Muhammada Yunusa - | Tablica

zawartymi w “A World of Three Zeros: The New Economics of Zero Poverty,

Zero Unemployment, and Zero Net Carbon Emissions” Papier,
otéwki/dtugo

Nad czym jeszcze warto zastanowi¢ sie w przygotowanym SBMC aby | pisy

zblizy¢ model do wizji TRZECH ZER.
Wirtualna

Zanotuj przyktady i propozycje. lub
elektroniczn

Co sadzisz o takiej Zmianie ? a wersja
SBMC
Np.: z jednej
z wiw stron -
serwisow
www

5 TEST WIEDZY / BADANIE OPINII na temat stosowania SBMC Mentimeter
min. lub inne

narzedzie

Przyznanie Certyfikatow uczestnictwa tego typu

5 | ZAKONCZENIE Prezentacja
min. | Zapytaj Uczestnikéw - JAK ODBIERAJA PRACE na SBMC ?

Zanotuj uwagi i opinie.

Poinformuj uczestnikéw, kiedy odbedzie sie nastepne spotkanie i czym
bedziecie sie zajmowac.
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